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Под неликвидностью медицинского оборудования эксперты подразумевают, что
медицинская техника относится к узкоспецифическим и крайне дорогим продуктам,
поэтому в случае расторжения лизингового контракта реализовать ее будет гораздо
сложнее, чем, например, коммерческий автотранспорт .   Спрос на лизинг медицинского
оборудования растет примерно на 30% в год. Не мешает ему даже снижение темпов на
лизинговом рынке в целом. "Двигает" этот сектор рынка распространение частной
медицины в России, которую, убеждены специалисты, ждет расцвет в ближайшее
время. Популярность платных услуг в сфере здравоохранения вырастет из-за
сокращения числа государственных медучреждений, организации
государственно-частных партнерств в медицине и, главное, появления передовых
методов лечения, для которых необходимо новейшее оборудование. Что, в свою
очередь, станет стимулом для еще более активного развития рынка лизинга
медицинской техники.
Рынок услуг по коммерческой аренде медицинского оборудования появился в России как
отдельный сегмент отрасли сравнительно недавно. И хотя, по утверждению экспертов,
единичные сделки осуществлялись у нас с начала 2000-х годов, аналитики "признали"
этот вид лизинга около шести лет назад. Так, "Эксперт РА" в своих исследованиях начал
отдельно выделять лизинг медицинской техники в 2007 году. Среди причин, не
позволяющих лизингодателям развивать этот вид услуг как отдельный продукт,—
особенности компенсации НДС по сделкам с медицинским оборудованием и
относительно низкий уровень его ликвидности, говорит Татьяна Антоненко, менеджер
по внутрикорпоративному бизнесу "Сименс Финанс". Речь идет о том, что сделки с
медицинским оборудованием не облагаются налогом на добавленную стоимость (НДС):
как поясняют эксперты, такое послабление обусловлено тем, что средства на закупку
дорогостоящего медицинского оборудования в большинстве своем выделяет
государство. Противоречие в том, что, согласно российскому законодательству, НДС
взимается с любой лизинговой операции, поэтому лизингополучатель сначала
уплачивает НДС, а потом возвращает эту сумму в полном объеме из госбюджета. Для
этого необходимо написать заявление в налоговую службу региона. 
Что касается относительной неликвидности медицинского оборудования, то под ней
эксперты подразумевают, что медицинская техника относится к узкоспецифическим и
крайне дорогим продуктам, поэтому в случае расторжения лизингового контракта
реализовать ее будет гораздо сложнее, чем, например, коммерческий автотранспорт.
Такая ограниченная ликвидность создает повышенные риски для лизинговых компаний,
говорят эксперты. 
Неудивительно, что такая специфика не позволяет широкому кругу лизингодателей
развивать данное направление как отдельный продукт. Сегодня в этом сегменте
работают в основном или специализированные лизинговые компании, которых всего две
— "Лизинг-Медицина" и Медицинская лизинговая компания, или участники сегмента, для
которых сделки с таким оборудованием — лишь часть лизингового портфеля. Среди них
— финансовые организации, поддерживающие продажи отдельной
компании-производителя, например "Сименс Финанс". "Наша компания начала развивать
данное направление два года назад, после вхождения в состав концерна Siemens AG,
сегодня мы достаточно высоко оцениваем потенциал лизинга медицинского
оборудования",— говорит представитель компании. 
Рынок лизинга медицинского оборудования относительно концентрирован. "На топ-10
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компаний сегмента приходится 90% сделок",— говорит Роман Романовский, ведущий
эксперт отдела рейтингов кредитных институтов "Эксперт РА". Так, в 2012 году сумма
новых сделок составила около 1 млрд руб. (аналогичные достижения были
зарегистрированы и в 2011 году. В 2008-2010 годах сделок с коммерческой арендой
медицинской техники было меньше — примерно на 900 млрд руб. в год). Что касается
распределения 1 млрд руб. в 2012 году, то, по данным "Эксперт РА", "Газтехлизинг"
заключил контрактов на 366,8 млн руб., "ВТБ Лизинг" — на 141,5 млн руб.,
"Альянс-Лизинг" — на 103,2 млн руб., "ИКБ Лизинг" — на 89,0 млн руб., "Элемент Лизинг"
— на 76,2 млн руб., "Райффайзен-Лизинг" — на 38,0 млн руб., "Ураллизинг" — на 36,0
млн руб., "Система Лизинг 24" — на 20,3 млн руб., "Техноспецсталь-Лизинг" — на 15,6
млн руб., "ЭКСПО-лизинг" — на 14,9 млн руб. 
Показателями последних лет сегмент лизинга медицинского оборудования обязан
массовому появлению коммерческих лечебных центров. "Главным локомотивом этого
рынка выступают частные клиники",— поясняет Анастасия Халилова, заместитель
директора управления по работе с крупнейшими клиентами "Сбербанк Лизинг". По
словам эксперта, федеральным и муниципальным лечебным учреждениям выделяются
значительные средства на закупку дорогостоящего высокотехнологичного оборудования
в рамках государственных программ из бюджета, что позволяет им не привлекать ни
лизинг, ни заемные средства. 
"Региональные программы модернизации здравоохранения в период с 2011 по 2013 год,
национальный проект "Здоровье" позволили оборудовать многие государственные
лечебно-профилактические учреждения медицинской техникой и в определенной
степени сняли вопрос финансирования",— соглашается Татьяна Антоненко. В то же
время частные клиники по-прежнему находятся в самостоятельном поиске различных
источников финансирования и чаще обращаются в лизинговые компании, говорит
эксперт. 
"Спрос на коммерческую аренду медицинского оборудования растет соразмерно темпам
роста рынка медицинских услуг в целом и составляет 31,1%",— говорит Роман
Романовский. Так, "Сименс Финанс" в 2012 году обработала в три раза больше запросов
на лизинговое финансирование медицинского оборудования, чем в 2011 году. Однако в
целом в прошлом году темпы роста российского рынка лизинговых услуг замедлились.
По данным "Эксперт РА", за девять месяцев 2012 года новый бизнес достиг объема 955
млрд руб., а прирост к аналогичному периоду 2011 года составил 5%. 
По оценкам специалистов, темп роста рынка частной медицины составляет в среднем от
25% до 40% в год в зависимости от сегмента рынка и региона. Территориально
лидерами рынка по числу клиник и инвесторов (и, соответственно, прибыли) являются
крупные города — прежде всего Москва и Санкт-Петербург и прилегающие к ним
территории. "Это объясняется более высоким уровнем доходов населения, большим
количеством населения, заинтересованного в получении качественных медицинских
услуг, а также ростом рождаемости и развитием системы дополнительного
медицинского страхования — ДМС",— говорит Татьяна Антоненко. Так, "Сименс
Финанс" реализует наиболее крупные сделки по приобретению высокотехнологичного
медицинского оборудования в лизинг именно в крупных городах РФ. 
Что касается инвесторов, вкладывающих средства в частную медицину, ради
потенциальной высокой доходности они готовы диверсифицировать свой бизнес и
обзавестись новым оборудованием. В то же время, напоминает Татьяна Антоненко, у
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российского бизнеса есть свои особенности — например, непрозрачность рынка. "Это не
позволяет лизингодателю корректно оценить финансовое положение клиента —
потенциального лизингополучателя и предложить последнему упрощенные программы,
предусматривающие минимальный набор документов",— поясняет специалист. 
Основная цель лизингополучателей — оптимизация расходов. Так, не желая рисковать
значительными суммами, владельцы частных клиник предпочитают брать медицинское
оборудование в коммерческую аренду, что дешевле, чем прямая покупка, пусть даже в
кредит. "Использование лизинга позволяет медицинским учреждениям приобретать
высококачественное и дорогостоящее оборудование, не отвлекая большие суммы из
оборота, что особенно важно на этапе становления и развития бизнеса",— говорит
Анастасия Халилова. При этом риски лизингодателя не столь высоки (в сравнении с
кредитованием), поскольку значительную часть долга покрывает стоимость самого
имущества. 
В результате любое медицинское учреждение может повысить уровень технического
оснащения путем минимальных инвестиций. Тем более что в медицине новейшее
оборудование — это решающий фактор, определяющий успех в конкурентной среде.
Логика проста: чем лучше оборудование, тем точнее диагноз и тем лучше отзывы о
клинике, а вместе с ней и репутация и, соответственно, больше приток новых клиентов. 
Что касается вопроса, что более выгодно — кредит или лизинг, специфичность
сегмента этого рынка диктует свои правила. "Многие клиенты полагают, что покупка
медицинского оборудования с помощью банковского кредита более выгодна, чем
лизинговое финансирование: медицинское оборудование не облагается НДС, клиники
имеют льготы по оплате налога на прибыль, а отмена налога на имущество
нивелировала льготу по этому налогу",— поясняет Татьяна Антоненко. Однако,
подчеркивает эксперт, важно понимать, что одним из важнейших факторов является
стоимость финансирования и размер совокупных расходов на обслуживание кредита
или лизинга и далеко не всегда кредит является самым эффективным инструментом. 
Тем более что лизинговая компания, специализирующаяся именно на коммерческой
аренде, проявляет большую гибкость, чем банк. "Имея большие компетенции в работе с
данным видом техники, нежели банк, лизинговая компания может профинансировать
покупку оборудования для клиента, который, с точки зрения банка, является менее
финансово устойчивым (то есть такой запрос на кредит банк бы не удовлетворил)",—
поясняет Роман Романовский. 
Кроме того, лизинговые компании зачастую предлагают специальные условия, на
которые, имея дело с банком, рассчитывать не приходится. Так, "Сименс Финанс"
предоставляет спецпредложение при аренде оборудования Siemens. "Помимо
специальных ставок наша компания предлагает медицинским организациям
специальный продукт "Экспресс лизинг", позволяющий рассмотреть и одобрить заявку
на приобретение оборудования стоимостью до 10 млн руб. в течение всего трех рабочих
дней",— рассказывает Татьяна Антоненко. 
Среди дополнительных достоинств лизинга — упрощенная процедура оформления. Так,
чтобы получить кредит в банке, клиент должен предоставить залог и гарантии. В ряде
случаев требуется даже открыть расчетные счета в банке-кредиторе и поддерживать
на них определенные обороты, говорят эксперты. "Для приобретения медицинского
оборудования в лизинг ни залог, ни банковские гарантии, ни открытие счетов не
требуется: достаточно внести аванс, чтобы стать владельцем оборудования",— говорит
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Татьяна Антоненко. Тем более что аванс у ряда компаний доходит до 10% от суммы
приобретаемого оборудования. 
Кроме того, не стоит забывать о важнейшем условии поддержания медицинского
оборудования в рабочем состоянии — техническом обслуживании. При лизинге клиент
получает не только финансовую выгоду, но и сервисную. В лизинговой компании,
специализирующейся на медицинской технике, могут дать клиенту рекомендацию, какое
оборудование лучше приобрести и как организовать его поставку, говорит
представитель "Эксперт РА". 
Виды медоборудования, арендуемого частной клиникой, зависят от ее специфики.
Спросом пользуется и БУ техника (восстановленная), и совершенно новое оборудование,
и аппараты определенного вида (например, УЗИ). Клиника может заказывать как только
одну категорию, так и все сразу. По словам участников рынка, небольшие клиники
приобретают оборудование для лабораторных исследований, ультразвуковые аппараты,
рентгеновские установки, компьютерные и магниторезонансные томографы, которые
восстановлены в заводских условиях, имеют соответствующую гарантию производителя
и дешевле нового оборудования. "Крупные и сетевые клиники зачастую нацелены на
комплексную покупку нескольких единиц из линейки высокотехнологичного
медицинского оборудования",— говорит Татьяна Антоненко. По словам Анастасии
Халиловой, сегодня спросом пользуется оборудование для стоматологических клиник, а
также томографы, "так как стоимость данной техники может быть весьма высокой". 
По мнению сторонних экспертов, ожидать взрывного роста спроса на медицинскую
технику, равно как и развития самого сегмента рынка лизинга медицинской техники, не
стоит: заметного перетока пациентов из бесплатной медицины в платную пока нет. "На
мой взгляд, данный сегмент рынка будет развиваться стабильно",— говорит Роман
Романовский. При существующих тенденциях окупаемость техники занимает
продолжительное время, которое и ограничивает дальнейшие закупки. Источник:
kommersant.ru/
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